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es una palabra que define lo que hacemos.

que desarrolla productos naturales para complementar la alimentación de sus 
consumidores.

es una empresa 100% mexicana, con espíritu joven e innovador 

Nuestros  estándares de calidad nos han permitido abrir mercado a nivel 
nacional y en pocos años ser una excelente opción en el desarrollo de 
suplementos alimenticios.

Equilibrio
sabemos que es imposible cambiar de hábitos 
de un día a otro; sin embargo, creamos las 
herramientas y productos necesarios para 
darles una mejor esperanza de vida a 
nuestros consumidores

Te invitamos a formar parte 
de esta gran familia y a 
probar cada una de las 
herramientas que hemos 
creado para ti.

Quiénes
somos?¿

www.neonatural.com.mx contacto@neonatural.com.mx@NeoNaturalMx neonatural_mxLas imágenes son ilustrativas y los productos reales pueden variar en apariencia. La información en este catálogo está sujeta a cambios sin previo aviso. Lee las descripciones detalladas de 
cada producto y ponte en contacto con nuestro servicio de atención al cliente para obtener información adicional y confirmar los detalles específicos antes de realizar una compra.
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¿De qué están hechos los
suplementos alimenticios?

Los Macronutrientes los conocemos como hidratos de carbono, 
lípidos (grasas) y proteínas. Son la mayor fuente de energía (me-
dida en calorías) y de volumen en la alimentación. Son esenciales 
para el crecimiento y regular los procesos metabólicos. 

Carbohidratos 
Pueden ser simples (de absorción rápida), los encontramos en 
los azúcares (sacarosa, fructosa y glucosa). O complejos (de ab-
sorción lenta) que son: los cereales (pan, pasta, arroz, etc.), las 
legumbres y las papas.
Aportan una energía de 4 calorías por cada gramo.

Lípidos o grasas
Se dividen en grasas saturadas (sólidas a temperatura ambiente) 
están presentes en las grasas animales, los lácteos enteros o los 
huevos y en las grasas vegetales procedentes del coco o el aceite 
de palma, entre otros. Y grasas insaturadas (líquidas a tempera-
tura ambiente) pueden ser también de origen vegetal o animal. 
Están presentes en los aceites vegetales, los frutos secos y el 
pescado azul.
Los lípidos o grasas aportan a la dieta diaria 9 calorías por cada 
gramo. 

Proteínas
Las proteínas son básicas para la construcción y reparación de las 
células y tejidos corporales. Se dividen en:

• Proteínas animales: provienen de los lácteos y sus derivados, de 
las carnes (cerdo, ternera, ave), de los huevos, del pescado, de los 
moluscos y de los mariscos.

• Proteínas vegetales: están presenten en las legumbres, los 
cereales, las setas y las algas. El aporte debe estar alrededor del 
12-15%.
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Un antioxidante dietético es una 
sustancia que forma parte de los 
alimentos de consumo cotidiano 
y que puede prevenir los efectos 
adversos de especies reactivas 

sobre las funciones fisiológicas normales de los humanos. Son molé-
culas que desaceleran o reducen los daños causados en un organis-
mo por los radicales libres y otros oxidantes. Los antioxidantes ayu-
dan a evitar que ocurra una reacción química denominada oxidación.

Son sustancias que se añaden a las bebidas y alimentos para modi-
ficar sus características (color, textura, aroma, sabor, etc.), mejorar 
el proceso de elaboración o aumentar el tiempo de conservación 
del producto y se denominan aditivos alimentarios. 

TIPOS:
- Colorantes.
- Conservantes.
- Antioxidantes y reguladores del pH.
- Agentes que actúan sobre la textura (estabilizantes, espesantes, 
gelificantes y emulsionantes). 
- Correctores de la acidez y sustancias minerales.
- Potenciadores del sabor.
- Otros aditivos (agentes de recubrimiento, gases de envasado y 
edulcorantes). 
- Enzimas.
- Almidones modificados. 

Son vitaminas y minerales esenciales para las funciones de las células. 
Nuestro cuerpo sólo necesita pequeñas cantidades:

• Vitaminas: Son compuestos orgánicos que se encuentran en peque-
ñas cantidades en muchos alimentos, y aunque se necesitan en canti-
dades muy pequeñas, las vitaminas solamente se pueden obtener de 
los alimentos, ya que el cuerpo no las fabrica.
Las vitaminas se clasifican en Hidrosolubles (solubles en agua) y Lipo-
solubles (solubles en grasa).
• Minerales: Son nutrientes que existen en el cuerpo y la sangre, se 
han encontrado 17 minerales esenciales en la nutrición humana; son 
constituyentes de los huesos, dientes, tejido blando, músculos, sangre 
y las células nerviosas. Son importantes para el fortalecimiento de las 
estructuras esqueléticas.



Somos una opción flexible e integral, podrás 
encontrar las siguientes características en los 

productos que te ofrecemos:

nuestros productos
Características de 

Bote grabado.

Holograma de autenticidad.

Tríptico y etiqueta con diseño e impresión con 
acabado de primera calidad.

Contenido con la información necesaria para 
crear seguridad al consumidor: tabla 
nutrimental, precio máximo sugerido y un 
contacto telefónico para respaldar la 
información proporcionada por el promotor).

Manual de ventas

Videos

Capacitación

Ficha técnica.



Estos productos de suplementos alimenticios cumplen con la normativa establecida por la NOM-051-SCFI/SSA1-2010 de COFEPRIS en México. Sin embargo, no son medicamentos y no deben 
utilizarse para diagnosticar, tratar, curar o prevenir enfermedades. Si padece alguna enfermedad crónica, o estás bajo tratamiento médico, consulta a tu médico previamente al consumo. Los 

resultados pueden variar, lee las instrucciones y busca información confiable. Si experimentas efectos secundarios, suspende su uso y busca asesoramiento médico
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Pro kids es una bebida con un delicioso sabor a chocolate, libre de sa-
borizantes y colorantes artificiales. Está conformada por una mezcla de 
proteínas de origen animal y vegetal, así como cereales con carbohidra-
tos de absorción lenta, vitaminas del complejo B (tiamina, riboflavina, 
piridoxina, cianocobalamina, ácido fólico, ácido pantoténico, niacina). 
Además de contener omega 3. Recuerda que todo esto favorece el creci-

miento de los niños y complementa su alimentación diaria.

Beneficios:
- Fuente de vitaminas B1, B2, B3, B5, B6, B9, B12, A, C, 
D3 y E.
- Fuente de proteína
- Fuente de omega 3
- Sin saborizantes ni colorantes artificiales
- Ideal para consumo de los más pequeños de la 
familia.

 Contiene 1 100g

La desnutrición infantil tiene un impacto 
económico negativo, ya que los niños 
desnutridos son más propensos a 
enfermarse y a perder días de escuela, lo 
que afecta su capacidad para aprender y 
desarrollar habilidades para el futuro.

Dato curioso:
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Whey protein es un suplemento alimenticio de un delicioso sa-
bor a chocolate conformado por una mezcla de proteínas de ori-

gen animal (proteína aislada de suero de leche, caseinato de cal-
cio, suero de leche); además de una mezcla de vitaminas B (tiamina, 

riboflavina, piridoxina, cianocobalamina, ácido fólico, ácido panto-
ténico, niacina) y cromo. El consumo de proteína, combinado con una 

buena alimentación y ejercicio ayudan en el proceso de aumento de masa 
muscular. Su aporte de complejo B auxilia en la recuperación y el dolor muscular.

Beneficios:
- Fuente de vitaminas: complejo B , A, C, D3 y E.
- Fuente de proteína.
- Contiene 21g de proteína por toma.
- Sin saborizantes ni colorantes artificiales.
- Rinde 30 porciones.
- 105 calorías por toma.

 Contiene 900g

Las proteínas tienen muchas funciones 
importantes en el cuerpo humano, 
incluyendo la construcción de tejido 
muscular, la creación de enzimas para la 
digestión y el metabolismo, y la regulación 
de los procesos celulares.

Dato curioso:
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Deli Detox es un suplemento alimenticio con fibra pro-
veniente de semillas y vegetales, y un sabor natural 
gracias a las pulpas de frutas. Contiene semillas de 
chía, además de una mezcla de vitaminas C, riboflavi-
na, vitamina A, hierro y calcio. Rico en fibras naturales, 
por lo que es auxiliar en el proceso digestivo y casos 
de estreñimiento.

Beneficios:
- Fuente de vitaminas A, B2 y C.
- Fuente de hierro.
- Fuente de calcio.
- Ideal para consumir después de comer para 
ayudar con la digestión.
- Endulzado con estevia.
- Sin saborizantes ni colorantes artificiales.
- Contiene más de 15 ingredientes de origen 
natural, incluídos el jengibre, la moringa y la 
cúrcuma.

 Contiene 1 100g

El jugo verde puede ser beneficioso para la 
digestión, ya que contiene enzimas y fibra 
que ayudan a descomponer los alimentos y 
a mantener un sistema digestivo saludable.

Dato curioso:
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Neo Bel es un suplemento alimenticio con delicioso 
sabor ponche de frutas que te encantará. No contiene 
colorantes artificiales. Disfruta una manera saludable de 
agregar colágeno a tu día a día. Además constituye una fuente 
de antioxidantes, ya que contiene frutos rojos (granada, arándano y vitamina C).

Beneficios:
- Fuente de antioxidantes.
- Contiene coenzima Q10 y ácido hialurónico.
- Endulzado con stevia.
- Fuente de fitonutrientes.
- Contiene colágeno hidrolizado.
- Con vitamina C.

 Contiene 1 100g

El ácido hialurónico tiene propiedades 
antiinflamatorias y antioxidantes, lo que 
lo convierte en un ingrediente popular en 
productos antienvejecimiento.

Dato curioso:
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- Fórmula ligera, no grasosa.
- Producto no comedogénico.
- No contiene parabenos.
- Con colágeno, vitamina E y elastina.
- Contiene extracto de sábila.
- Con extractos naturales y aceites esenciales.

Beneficios:

Es un hidrogel humectante e hidratante, compuesto por colágeno, ácido hialurónico y 
elastina, ingredientes que traen beneficios a tu piel. Su fórmula no tapa los poros y no 
deja sensación grasosa. Recomendado para personas mayores de 25 años, sin embargo lo 
puede utilizar toda la familia.

 Contiene 1 400g Y 200g

El ácido hialurónico es capaz de retener una 
gran cantidad de agua, lo que lo convierte 
en un excelente hidratante para la piel.

Dato curioso:
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Ajo Alfa es una bebida con un delicioso sabor a 
fresa-kiwi, libre de colorantes artificiales. Está 
conformada por una mezcla de astaxantina y ácido 

alfa lipoico, dos antioxidantes naturales muy efec-
tivos. El ajo negro es rico en polifenoles que regulan 

los niveles de grasas sanguíneas e impiden la adhe-
sión de las mismas en las arterias; contiene un gran 

número de aminoácidos, las unidades estructurales bá-
sicas que conforman las proteínas del organismo. Además 

es rico en fitonutrientes. 

Beneficios:
- Fuente de antioxidantes
- Contiene ingredientes de origen natural: guanábana, lina-
za, alfalfa, té verde y ajo negro.
- Con vitaminas y minerales
- Sin colorantes artificiales
- Endulzado con stevia

 Contiene 1 100g

El ácido alfa lipoico actúa como un 
antioxidante y ayuda a proteger las células 
del daño oxidativo. También es un cofactor 
en el metabolismo de la glucosa y ayuda a 
convertir la glucosa en energía utilizable por 
las células del cuerpo.

Dato curioso:
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Los antioxidantes son compuestos químicos que interac-
túan con los radicales libres y los neutralizan, lo que les im-
pide causar daño. Todos los días estamos expuestos a radicales 
libres, mismos que deterioran las células del cuerpo y en algunos casos 
generan envejecimiento prematuro. Los antioxidantes protegen las células, teji-
dos y órganos de los efectos perjudiciales de los radicales libres. Juventix Plus es 
una mezcla de ingredientes con amplio efecto antioxidante: resveratrol, semilla 
de uva, té verde, coenzima Q10 y alga espirulina.

- Ingredientes con propiedades antioxidantes.
- Contiene colágeno hidrolizado, magnesio y 
omega 3.
- Con vitaminas y minerales.
- Fuente de fibra.
- Endulzado con stevia.
- Elaborado con ingredientes naturales.

Beneficios:

 Contiene 1 100g

 La CoQ10 es un antioxidante potente que 
ayuda a proteger contra el estrés oxidativo 
en el corazón y en todo el cuerpo. El estrés 
oxidativo puede dañar las células y contribuir 
al desarrollo de enfermedades cardíacas.

Dato curioso:
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Simbiótics es un suplemento alimenticio que 
contiene de forma combinada probióticos y 
prebióticos, que ayudan a proteger el aparato 
digestivo de microorganismos nocivos, a me-
jorar la digestión y la función intestinal, los 
cuales actúan en forma sinérgica para modu-
lar la microbiota (flora intestinal) impactando 
de forma positiva en el sistema digestivo del 
consumidor. Además contiene un gran aporte 
de fibra y un delicioso sabor.

Beneficios:
- Contiene fibra, auxiliar en el tránsito intestinal.
- Fuente de probióticos y prebióticos.
- Ideal para consumir después de comer como 
auxiliar en la digestión.
- Endulzado con estevia.
- Sin colorantes artificiales.

 Contiene 900g

Los probióticos pueden ayudar a fortalecer 
la barrera intestinal, lo que puede prevenir 
que las bacterias y otros microbios dañinos 
entren en el cuerpo y causen infecciones.

Dato curioso:
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La leche dorada o golden milk es una bebida creada por la cultura India hace muchos 
años, la cual está hecha a base de especias e ingredientes naturales que favorecen al 
cuerpo y la mente. La mezcla de cúrcuma, jengibre y otras especias aromáticas hacen de 
este producto una excelente bebida para disfrutar caliente, que nos aporta antioxidantes 
y fitonutrientes como la curcumina que ayuda a mitigar el efecto de los radicales libres. 
Golden Milk es un producto rico en polifenoles, que regulan los niveles de grasas sanguí-
neas e impiden la adhesión de las mismas en las arterias. Además son un estimulante 
natural y saludable que activan el metabolismo.

Beneficios:

 Contiene 1  100g

- Fuente de antioxidantes.
- Fuente de fitonutrientes
- Ayuda a fortalecer el sistema inmunológico.
- Tomada en caliente brinda una sensación 
de relajación.
- Fuente de fibra.
- Contiene prebióticos.
- Contiene maca que es un adaptógeno.

La cúrcuma es el ingrediente clave 
de la Golden Milk y es lo que le da su 
característico color dorado. La cúrcuma 
contiene un compuesto llamado curcumina 
que se ha demostrado que tiene propiedades 
antiinflamatorias y antioxidantes.

Dato curioso:
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Es un suplemento alimenticio elaborado con una mezcla 
de ingredientes a los que se les atribuye propiedades anti-

inflamatorias. Constituye una fuente de calcio. Además con-
tiene colágeno, vitaminas y minerales. Puedes disfrutarlo en 
smoothies, licuados o en tus bebidas favoritas.

- Fuente de calcio.
- Fuente de fibra.
- Fuente de proteínas.
-Fuente de vitaminas y minerales.
- Contiene MSM, colágeno hidrolizado, glucosamina y 
condroitina.
- No contiene azúcares añadidos.
- Bajo contenido calórico.

Beneficios:

 Contiene 1  100g

El dolor en las articulaciones es más 
común en personas mayores de 50 
años, pero también puede afectar a 
personas más jóvenes.Las mujeres tienen 
más probabilidades de sufrir dolor en las 
articulaciones que los hombres.

Dato curioso:
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Los adaptógenos aumentan el nivel de adaptación fisiológica, produ-
ciendo una rápida movilización de energía corporal bajo condicio-
nes extremas, por lo que favorece a una rápida recuperación de 
estas situaciones por estrés.
Prepara una deliciosa malteada sabor brownie, adicionada con 
adaptógenos. No contiene colorantes artificiales. Puedes agre-
garla a tu bebida de preferencia o a tus recetas de repostería 
para darles un toque más saludable. Ideal para el consumo de 
jóvenes en edad escolar sometidos a niveles de estrés extremos.

- Fuente de energía.
- Fuente de fibras de lenta absorción.
- 4 adaptógenos: maca, ganoderma lucidum, 
maca y ginkgo biloba.
- Libre de colorantes artificiales.
- Contiene antioxidantes.
- Contiene fitonutrientes.
- No contiene azúcares añadidos.
- Bajo contenido calórico.

Beneficios:

 Contiene 900g

El estrés a corto plazo puede ser beneficioso 
para la supervivencia, pero el estrés 
crónico puede ser perjudicial para la 
salud física y mental. Además puede 
tener un impacto negativo en el sistema 
inmunológico, lo que puede aumentar el 
riesgo de enfermedades e infecciones.

Dato curioso:
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Es un gel elaborado con capsicum, árnica, MSM, aceite 
de almendras, caléndula y mentol, ingredientes bene-
ficiosos para la piel y el alivio del dolor muscular, con 
propiedades antiinflamatorias.

- Alivio del dolor.
- Reducción de la inflamación.
- Mejora de la circulación sanguínea.

- Reducción de la inflamación.
- Mejora de la apariencia de la piel.
- Hidratación y suavidad.
- Protección antioxidante.

Beneficios

Beneficios

El mentol también tiene propiedades 
antiinflamatorias y analgésicas, y se utiliza 
en el tratamiento de dolores musculares y 
articulares, dolores de cabeza y migrañas.

Dato curioso:  Contiene 1  400g

 Contiene 1  400g

Es una combinación de ingredientes diseñados para mejorar la aparien-
cia de la piel al reducir la inflamación, la hinchazón y protegerla contra 
los daños causados por los radicales libres, con efecto termogénico.
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PROCESO DE LA VENTA POR CAMBACEO
Tocar puertas es muy sencillo, es una acción que nos parece difícil mas 
no es imposible, algunos de los factores preponderantes para una ges-
tión efectiva de tocar puertas son:

El departamento de ventas

GENERA CONFIANZA EN EL CLIENTE

El vendedor tiene como objetivo generar seguridad en su posible 
cliente. Dicha seguridad lo acercará cada vez más al cierre de la ven-

ta. Son 3 puntos fundamentales parar generar esa confianza: 

1.- Seguridad en el producto: muestra los beneficios y la propuesta de 
valor de nuestros productos. Haz hincapié en el bote grabado, el hologra-
ma de seguridad, la calidad de la etiqueta y la imagen del producto, así 
como los permisos de COFEPRIS y la calidad de las fórmulas, desarrolla-
dos en una empresa formal y bien constituida. 

2.- Seguridad en la empresa: haz notar que la empresa fabricante está 
bien constituida, con marcas registradas y productos avalados por COFE-
PRIS, que no crea ‘productos milagro’ ni productos ‘piratas’.

3.- Seguridad en ti como vendedor: muestra empatía hacia las necesi-
dades del cliente, conocimiento de tu producto y refleja una excelente 
presentación. Recuerda usar uniforme y gafete. Una de las razones para 
generar confianza en tu cliente es la capacidad con la que cuentas para 
mostrar los beneficios de tu producto, por lo que te recomendamos que 
hagas uso de los manuales de venta. 
También te dejamos algunos consejos para el momento de tocar la puerta:

• No temer al rechazo. Actualmente las personas temen al rechazo social, 
motivo por el cual no se atreven a tocar puertas, sin embargo  deben to-
mar en cuenta que el rechazo es parte inherente de la venta, el atrever-
nos a enfrentar el rechazo nos dará la seguridad en el futuro para poder 
vender más.

• La presentación verbal y física. Son muy importantes para desarrollar 
una técnica efectiva, ya que el cliente tiene desconfianza e inseguridad de 
todo lo que se encuentra en el exterior de su domicilio, al presentarnos 
con saludo de mano, uniformados, actitud positiva y una correcta infor-
mación seremos aceptados en la mayoría de las veces.
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TRES TIPS GANADORES

• Entrar a la casa: es de suma importancia el mo-
mento de realizar la degustación encontrarnos en el 
interior del domicilio, sin importar el área específica 
tendrá que ser siempre al interior de la vivienda, esto 
genera una total atención del cliente hacia nosotros.

• Degustación o regalo: es importante que el 
cliente sepa que la degustación es un regalo de 
nosotros hacia él para que conozca los be-
neficios y las propiedades de nuestros pro-
ductos, cuando el cliente prueba nues-
tros productos, su cerebro asocia toda 
la información que le hemos compar-
tido con el resto de sus sentidos.

• Cantidades y modos de uso: en la 
degustación de nuestros produc-
tos se informa las cantidades ne-
cesaria y formas de uso correcto 
para obtener un resultado en el 
consumo de nuestros produc-
tos, esto despertará el inte-
rés en el cliente y dará paso a 
nuestro espectacular cierre de 
ventas.

• Buen argumento e información. El promotor de cambaceo debe 
contar con la información precisa  para poder manejar de manera 
eficaz todas las objeciones que tienen los clientes, una vez definido el 
objetivo de nuestro producto debemos contar con un guion especifico 
de ventas.

• Seguridad mental y concentración. Es de vital importancia la seguri-
dad en el personal de ventas, ya que de esta depende el porcentaje de 
éxito al tocar puertas. Un vendedor es seguro de sí mismo cuando cono-
ce el producto que va a vender y domina su guion de ventas, el trabajo 
es más fluido y la cantidad de ventas se eleva. Por eso es tan importante 
la capacitación constante y el estudio del producto.

• Ser original y creativo. En la calle existen muchos produc-
tos similares al de nosotros, es por eso que debemos marcar 
diferencia con nuestra originalidad y creatividad, cada uno tiene 
dones y talentos diferentes a la competencia, demos a conocer 
eso a los clientes que lo sabrán valorar.
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GUIÓN DE VENTAS
A continuación se detalla el proceso para realizar una buena venta de puerta 
en puerta.

INTRODUCCION
Hay 4 pasos para realizar una buena introducción y son:

NOTA: será requisito indispensable, que entres a las casas, pidas permiso para 
sentarte, ya que una vez dentro te convertirás en el centro de atención.

SALUDO

“Buenos días mi nombre es: 

	 Neonatural le está regalando información de cómo prevenir
enfermedades en el hogar”

¿Cómo evadir actitudes negativas?

1. Ejemplo: ¡No tengo tiempo!
Respuesta por parte del encuestador: Para nosotros es 
muy importante, le aseguro que seré breve.

2. Ejemplo: ¡No compro nada!
Respuesta por parte del encuestador: No le estoy ven-
diendo nada, además a las personas que tan amable-

mente nos atienden como usted, le estamos regalando 
una muestra ¿me permite pasar?

NOTA: Recuerda la introducción es inamovible, no se pue-
de cambiar, quitar o poner nada.

1 2

3 4

Buena presentación 
(uniformados, peina-

do, maquillaje, zapatos 
boleados, tabla, gafete, 

material de trabajo limpio 
y en buen estado).

Hablar claro y con 
precisión.

Tocar la puerta fuerte y con 
decisión.

Sonreír siempre… recuerda 
que no te cuesta nada y al 
contrario obtienes mucho.
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DEMOSTRACIÓN

• Crear necesidades: Una vez realizada la encuesta, el consumidor de-
berá saber que necesita complementar su alimentación debido a los 
problemas de salud que se presentan en su hogar.

• Alertar posibles consecuencias: Las enfermedades pueden mermar el 
estado de salud de los consumidores, con base a la encuesta se le explica al 
cliente que debe cambiar sus hábitos y dejar de consumir refresco y comida chatarra.

• Dar la solución: En sus manos se encuentra el producto que ayudará a mejorar su es-
tado de salud.

CIERRE DE VENTA

1. Dramatice la oferta, mostrar  el precio impreso en el producto al cliente y hacer 
énfasis en que ese es el  precio real en tiendas departamentales de pres-
tigio como Sam´s, Sanborns, y tiendas naturistas.
 
2. Hacer sentir la posesión y el disfrute de inmediato (poner el 
producto en las manos del cliente).

3. Dar la promoción de que en el momento por habernos 
atendido se le hará un descuento quedando en $1,390.00, 
la promoción incluye que se les pueda dejar en ese mo-
mento y así pasar a las siguientes promociones.

4. El cliente puede pagar el producto de contado con una 
excelente promoción o a crédito con cómodos pagos se-
manales.

5. Sacar la nota y hacer de cuenta que ya acepto la venta 
preguntando, ¿a qué nombre le hago su nota?

ENCUESTA
Una vez que el cliente acepta que se entre a su domicilio se procede a realizar la siguiente 
encuesta, cuyo objetivo es generar expectativa y/o preocupación acerca de las enferme-
dades más comunes de las familias mexicanas:

1. ¿Usted o alguien de su familia ha padecido diabetes?
2. ¿Usted o alguien de su familia ha padecido estreñimiento?
3. ¿Usted o alguien de su familia ha padecido gastritis?
4. ¿Usted o alguien de su familia que padezca de ácido úrico?
5. ¿Padece de estrés?
6. ¿Padece de presión arterial?
7. ¿Alguien en casa que haya padecido o padezca anemia?
8. ¿Padece de obesidad o sobrepeso algún miembro de la familia?
9. ¿Hay alguien con desnutrición en casa?
10. ¿Alguien que padezca de dolores de cabeza frecuentes?
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c r e a r
productos
naturales

El dearte

www.neonatural.com.mx

@NeoNaturalMx

neonatural_mx

contacto@neonatural.com.mx

33 33 30 33 62

33 18 45 11 90


